Wir wachsen -
wachsen Sie
mit uns!

Zur Verstarkung unseres Fachhandlernetzes suchen wir ab sofort
im GroBaum Heidelberg/Mannheim/Ludwigshafen eine/n

Verkaufsberater/in

lhre Aufgaben

e Betreuung bestehender und Aquisition
neuer Kunden
Beratung von Kunden im Betrieb und
auBer Haus
Aktiver und versierter Marktausbau
Ausbau, Pflege und Weiterentwicklung
von exzellenten Kundenbindungen
Erkennen und konsequentes Verfolgen
von Marktchancen
Bearbeiten der eingehenden Anfragen in
Abstimmung mit dem Innendienst, selbst-
standige Durchfiihrung von Firmen- und
Produktprasentationen

Wir bieten

Unsere Anforderungen

e Versierter Umgang mit Menschen

e Engagement, Zielstrebigkeit, Belastbarkeit
und unternehmerisches Denken

e Kaufmannische und/oder technische
Ausbildung, Verhandlungsgeschick

e AuBendiensterfahrung, selbststandige
Arbeitsweise, PC-Kenntnisse

e Naturliche Affinitat zu technisch
erklarungsbedurftigen Produkten

e Ausgepragte Eigenmotivation,
Begeisterungsfahigkeit und
Kommunikationsstarke

e \Wohnort im Verkaufsgebiet

Ihnen als Mitglied unseres innovativen und motivierten Teams neben herausfordernden Aufgaben
mit ausgezeichneten Perspektiven auch ein leistungsgerechtes Gehalt.

Haben wir lhr Interesse geweckt?

Dann senden Sie uns bitte Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe
Ihres moglichen Eintrittstermins und Gehaltsvorstellung an Herrn Bernd Wulf.

Nilfisk-Advance ist einer der weltweit flhrenden Anbieter von professioneller Reinigungstechnik.
Mit Vertretungen in Uber 135 Landern, rund 5.000 Mitarbeitern und einem Umsatz von
771 Mio. EUR bieten wir Ihnen alle Vorteile eines internationalen Konzerns.

Nilfisk-ALTO

Geschaftsbereich der Nilfisk-Advance AG
Herr Bernd Wulf

Postfach 31, 72658 Bempflingen

E-Mail: Bernd . Wulf@nilfisk-alto.com
www.nilfisk-alto.de

Nilfisk
ALTO

works for you




